
UN SERVICE COMPLET
Cette collaboration se distingue par son
approche  globale:  non  seulement  les
machines sont vendues, mais l'ensemble
du processus - de l'inventaire au démon-
tage et à la livraison - est géré de manière
professionnelle.  Balta  a  délibérément
choisi un partenaire qui gère le processus
de A à Z, avec un seul point de contact
clair et une décharge maximale.
"Nous  achetons  l'ensemble,  nous  le
revendons et nous veillons à ce que tout
soit démonté et livré dans un délai d'un
an",  explique  Alexandra  Devrouw  de
NetBid.  NetBid  se  distingue  ainsi  des
formules  de  vente  classiques,  où  les
entreprises doivent souvent trouver elles-
mêmes  un  acheteur  pour  chaque
machine  et  se  retrouvent  ensuite  avec
des actifs invendus.

DE LA VENTE AU NETTOYAGE
Le projet englobe un large éventail d’équi-
pements  industriels:  machines  à  tisser,
machines à touffeter, installations de traite-
ment du latex, lignes d’extrusion, machines
d’emballage, équipements de finition, sys-
tèmes de transport industriel, ateliers, entre-
pôts et infrastructures logistiques, ainsi que
des camions et des remorques.
Outre la vente des actifs, NetBid et Gor-
don Brothers se chargeront également du
démantèlement complet, du traitement de
la ferraille et du nettoyage des bâtiments.
Cela inclut également toute l’organisation
pratique en coulisses. "Nous prenons en
charge nous-mêmes les  documents  d’ex-
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portation  afin  de  garantir  un  traitement
correct  et  de  décharger  entièrement  les
clients", explique Alexandra. Pour l’évalua-
tion, NetBid prend le temps nécessaire.
"Chaque machine est analysée sur le plan
technique,  photographiée  et  évaluée  en
fonction de son potentiel  sur  le marché,
de ses options et de sa facilité d’utilisa-
tion", précise-t-elle. Ce travail préparatoire
permet de mettre  en place une solution
globale efficace pour Balta.

INTÉRÊT INTERNATIONAL
ET SECONDE VIE POUR LES 
MACHINES
Les préventes des plus grandes machines
ont maintenant commencé et suscitent un
intérêt international considérable. Nombre
de ces installations trouvent une nouvelle
vie sur des marchés en croissance tels que
le  Moyen-Orient,  l'Inde,  le  Nigeria  et
l'Ouzbékistan. L'intérêt concret de la Tur-
quie et du Brésil se manifeste également
déjà. "Balta est l'un des principaux acteurs
dans le domaine de la moquette. Dès que
l'on apprend que la production disparaît
dans cette région, le bouche-à-oreille s'ins-
talle et les gens commencent à appeler.
De plus, les machines, comme les métiers
à  tisser  de  fabrication  belge,  sont  un
gage de qualité", explique Alexandra.
Mais  les  installations  plus  importantes  et
techniquement  complexes  exigent  une
approche spécifique. "On ne peut pas sim-
plement  mettre  une  machine  de  grande
valeur aux enchères. Les acheteurs poten-
tiels  veulent  la  voir  sur  place,  consulter

toutes les données techniques et vérifier si
elle  peut  être  intégrée  dans  leur  propre
environnement", explique Alexandra.
Selon Mme. Devrouw, le principal atout de
NetBid et de Gordon Brothers réside dans
leur expérience et leur réseau international.
"L’expertise  de certains  collaborateurs  est
impressionnante. Face à une machine spé-
cifique de grande valeur, ils savent presque
immédiatement qui pourrait l’acheter et à
quel prix. C’est un savoir-faire qui ne s’ac-
quiert qu’avec les années."

TRANSITIONS INDUSTRIELLES
Avec ce projet,  NetBid et Gordon Bro-
thers démontrent que des transitions indus-
trielles  complexes  peuvent  être  réalisées
de manière efficace et professionnelle. En
combinant  la  vente,  la  logistique  et  le
démantèlement en un seul service intégré,

ils offrent une solution évolutive aux entre-
prises  qui  cherchent  à  restructurer  ou  à
délocaliser leur production.
Pour Balta,  cela  signifie non seulement
une  transition en  douceur vers  les  nou-
veaux sites de production, mais aussi la
certitude que les actifs existants sont valo-
risés  au maximum, dans le respect des
principes économiques et écologiques.

NetBid et Gordon Brothers disposent d'un vaste réseau international, ce qui constitue un atout majeur lors de la vente d'actifs
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